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o creato Digital Talks Experience
oerche credo che le eccellenze
dellimprenditoria e del Digital
necessitino di un'occasione offline
nella quale confrontarsi, condividere
strategie e approcci competitivi,
superando le logiche ed i limiti della
formazione one-to-one.

Roberto Serra

Event Manager




O Edizioni
2400 partecipanti

Imprenditori Decision Maker

Digital Marketers Specialist



Digital Talks Experience

e il BusinessTalk dedicato all'analisi delle
evoluzioni del mondo digitale nel quale
imprenditori e professionisti eccellent
condividono idee, strategie ed esperienze.

Da oltre un decennio, l'evento si
distingue quale catalizzatore di
connessioni fra eminenti
professionisti, imprenditori, esperti
di settore, aziende ed agenzie, tutti
accomunati dalla medesima
esigenza: decidere rapidamente ed
al meglio.

In particolare, l'evento crea relazioni
esclusive e consolida esperienze di
pregio, fornendo un momento per
l'analisi critica dei fattori-imprevisti che
impattano sulle decisioni di business e la
realizzazione di risultati concreti.



Neuromarketing Formazione aziendale
Branding SEO e posizionamento eCommerce & Business Plan

Strategie di CRM Marketing

Multicanalita: strumenti e Marketing & capitalizzazione
strategie degli investimenti

KPIl e conversione Best practice e case study
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Ispirazione Networkir

A differenza di altri eventi che si Grazie agli insight esclusivi e all'incontro
concentrano sulla formazione, Digital con professionisti ed imprenditori

Talks si focalizza sulla condivisione di eccellenti, partecipare all'evento offre
strategie, esperienze e punti di vista l'opportunita di acquisire ispirazione,
privilegiati,, garantendo ai 100 creare relazioni durature e guadagnare
partecipanti selezionati un confronto un vantaggio competitivo sul proprio

attivo e concreto. mercato.



Luglio Luglio

Registrazione Tour in barca *

Neuromarketing & Al ‘ NETWORKING SESSION

Francesco Gallucci Circumnavigando le coste di Villasimius.

Artificiale o emotiva®?

Business e intelligenze a confronto.
Diego Parassole

Strategie di conversione efficaci
Luca Orlandini

Intervento a cura del “Lead Sponsor”
NETWORKING SESSION

Case Study Circumnavigando le coste di Villasimius.

Alessandro Manca - VP Global Business Development
and Sales at Autobrains (ADAS/ AD SW)

Live Talk Show
Aperitivo

* E richiesta una quota di partecipazione di € 60.00 (comprensiva
del pranzo) per gli sponsor che sottoscrivono il piano Connect.



Kit Marketing

Il miglior luogo per farsi notare,
anche dopo l'evento.

Una raccolta di appunti, registrazioni e
webinar esclusivi.

Non sara necessario prendere Il kit offre la possibilita di — Registrazione degli interventi

appunti o seqguire slide durante ripassare e approfondire i temi - PPT presentazione sponsor

'evento. dell'evento comodamente da > Webinar di 1h [talker, speaker, sponsor] *
Al termine della 2 giorni tutti i casa, permettendo ai 5 Whitepaper kel che ks bl
partecipanti riceveranno un partecipanti di concentrarsi

esclusivo kit utile per sulla relazione e il confronto

approfondire i temi trattati e con gli altri durante l'evento. " Materiali disponibili con il piano “Lead”

ripercorrere |'esperienza.



Media Kit

Promuovi la tua azienda sin dal primo
momento

Il luogo perfetto per sorprendere — Penna
| partecipanti con i tuoi grandiosi — Flyer partner
gadget. - Programma
— Gadget
=

Materiali Marketing esclusivi



4 PIANI PER LA TUA AUDIENCE

Connect - Engage Influence — Lead

Crea relazioni con la tua Coinvolgi il tuopubblico Influenza le scelte Diventa Leader
audience

Programma partner di Digital Talks

Partecipa all'evento da protagonista e — Ottieni maggiore visibilita

guadagna rilevanza davanti ad un — Migliora la tua reputazione
pubblico selezionato di imprenditori ed S Costruisciunaretea .
esperti del settore. unici e di alto profilo

— Interagisci con la tua audience



Connect Engage - Influence

€ 1.500 € 2.000 € 3.000

Banner in newsletter o ® O
Articolo nel blog dell’'evento e lancio in newsletter o ®
Post partnership su canali social degli organizzatori § § ® | ®
con i tag degli speaker ' ' '

Webinar nel Kit Marketing ®
Lista partecipanti con consenso marketing ® ® @
Footer carta intestata o o @
Flyer kit marketing * o
Logo sui materiali dell'evento * P P
Totem, shopper, ecc ' ' '

Sedie brandizzate * o
Relatore e moderatore la mattina degli speech ®
Citazione comunicato stampa ® ®
Ingressi omaggio 3 3 3
Presenza al talk ®
Pranzo ed uscita in barca § P § ®

2° giorno
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*produzione a carico dell sponsor



Lead

€ 10.000

White Paper Kit Marketing O
in co-branding o singolarmente |

Main Logo sui materiali dell'’evento * o
Totem, shopper, ecc :

Main Logo sulle sedie brandizzate * ®
Articolo dedicato su Money.it in merito ®
alla partnership

Intervista: Roberto Serra Presenta ®
Speech pomeriggio tavola rotonda ®
Ingressi omaggio 5

*produzione a carico dell sponsor



e,
= ;:-'.;l".r-
L e

o L
R e e et i 3
L e e ey
¥ nch s, K
FL e

venue

8 Luglio

Studio televisivo
Unione Sarda

Piazza L'unione
Sarda, Cagliari

O Luglio

Networking in
barca

Villasimius

>

Digital Talks

digitaltalks.it
info@digitaltalks.it



